del 11/04/2016

94 DI

e Ha e . Ly

Estratto da Pag. 15

Internazionalizzazione. Chance per le nostre imprese

Il mercato della sanita
sbarca in Cina con Vital

Rita Fatiguso
PECHINO. Dalnostro corrispendente
i Lasanitd, unodeicinque pila-
stridellacollaborazione traltalia
eCina,equellacheforserichiede
piti coesione tra gli attori del si-
stema per poter conquistare il
promettente mercato cinese. Vi-
talyty & un pianodicollaborazio-
ne e di promozione del sistema
Italiacoordinatodall'ambasciata
italiana guidata da Ettore Sequi,
conilsupportodilcee Cameradi
commercio, che sintetizzai passi
fatti finoradaaziende, istituzioni
e strutture di ricerca tracciando
le possibili future opportunita.
Sard necessario che anche la
politicasostenga questaltaliache
si muove compatta: si profilano
eventi importanti. Shanghai in
aprile sara teatro del China Inter-
national Medical Equipment Fair
(dali7al20)edellaquartaedizione
di China Shanghai International
TechnologyFairconfocussull'in-
novazione tecnologica e sulla ri-
cercascientifica(dal21al 23),1'Tea-
liaéPaeseospite,cisaraunimpor-
tante padiglione curatodallTee.
Vitalyty tiene insieme un
mondo variegato, dalle fonda-
zioni attive nella formazione agli
esperti in facilities sanitarie, da
chisioccupa di HR e servizi, agli
ospedali e alle universita, alle
aziende leader del calibro di

Bracco, Dedalus, Esaote, Tecno-
gvm, Exprivia, ai centri di eccel-
lenzascientifica.

Un passo indietro. Nel 2000
CinaeltaliahannosiglatoaRoma
unMoU adhoc, daalloramigliaia
di cinesi hanno acquisito nuovi
expertise anche in Italia, poi l'ac-
tion plan triennale siglato dai
premier Matteo Renzi e Li Ke-
giang nel 2014 hamesso in chiaro
ilruolodellasanita.

Perché negli ultimi quindici
anniilwelfarecinese hafattopas-
sidagigante, il 93% della popola-
zione é coperto da un'assicura-
zione sanitaria, anche se con
squilibri, mala richiesta di avere
migliori condizionidi cure & cre-
sciuta. Tl nuovo piano quinguen-
nale promette la copertura tota-
le, ma anche la ristrutturazione
dellarete ospedalieraedeiservi-
ziper gli anziani, entro il 2030 ol-
trezomilionidicittadini saranno
suiGsannidieta.L'Ttalia-haricor-
dato il ministro della Salute Bea-
trice Lorenzin nella sua visita a
Pechinoagennaio-é ai primi po-
sti al mondo per servizi nella sa-
nita, alle spalle di Singapore e
HongKong.LaCinadevemiglio-
rareil managementsianellearee
urbane sia rurali, investe il 5,5%
delPilnelsettoremail puntocru-
ciale elaqualita dei servizi.

Daquestobackgroundilgrup-

po di lavoro ha creato Vitalyty.
Marco Gasparroni é capo di Ex-
privia(sistemiinformatici)in Ci-
na:«Moltosié fattoinpassatoesi
fa—dice-mainmodononstruttu-
rato: formazione dirigenti ospe-
dali cinesi in Italia e formazione
sullacuraeiserviziaglianzianiin
Cina. Adesso & necessario un
cambio di passo». Valtero Cane-
pa, responsabile della joint ven-
ture pluridecennale del gruppo
Bracco in Cina, incalza: «Il mes-
saggio che I'Ttalia deve proporre
equellodi costruire sulle singole
ragioni della propria eccellenza
specifiche direttrici dicollabora-
zione. C'é tanto da fare, ambien-
te, stili di vita, cura, food safety,
prevenzione, organizzazione ed
efficienza, trainingdeimanagere
sistemi informatici avanzati. In-
fine, bisogna essere inclusivi, va-
leadirecollaborare nella proget-
tazione, aqualsiasilivelloy.

Il metodo di lavoro “proget-
tuale perfiliera”, infine, nasce dal
fatto che anche le aziende pili
grandinonsonocomungquegran-
diabbastanzarispetto alle neces-
sitd del mercato cinese, anche se
quellepresentiinCinahannouna
conoscenza approfondita del si-
stema healthcare locale. Coin-
volgerleinmaniera“orizzontale”
éstataunaviaobbligata.
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