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L'accordo Gestira i processi dell'azienda brindisina che si occupa dello sviluppo e della produzione di manufatti in materiale composito

Exprivia decolla con I'aeronautica

La societa molfettese quotata a Piazza Affari diventa partner della Salver del gruppo Invesco

DI MICHELANGELO BORRILLO

aeronautica che si
sposa con il software.
Quelle quotato in Bor-
sa della molfettese Ex-
privia. A scegliere la
societa di consulenza e sviluppo di
soluzioni di Information technolo-
gy quotata al segmento Star della
Borsa Italiana & stata Salver, una
delle tre aziende del gruppo Inve-
sco specializzata nello sviluppo e
produzione di manufatti in mate-
riale composito per il mercato aero-
nautico. Che con Exprivia ha scel-
to anche Sap, leader mondiale nel-
le soluzioni software per il busi-
ness: 'obiettivo . & ottimizzare la ge-
stione dei processi aziendali.
L’azienda aeronautica di Brindi-
si (250 dipendenti circa) ha deciso
di dotarsi di una piattaforma ge-
stionale integrata a supporto del-
P'evoluzione di business attuali e
futuri: negli ultimi dieci anni I'as-
setto industriale dell'azienda & evo-
luto e la scelta del nuovo sistema

gestionale completa e arricchisce L’ad Favuzzi /1: scala globale». )
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principgli processi l:‘de]l'aziemda: settore industria no di alta specializzazione per il re-

dall'acquisizione commesse, alla el Mezzogiorno» cupero e la rieducazione funziona-

pianificazione e produzione; dal- i T le — per la fornitura e I'installazio-

Iy apprs]vvigionamen{g» al controflo T ne del sistema informativo ospeda-
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ver una scalabilita defla soluzione b
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i business. L'azienda potra inol- o svilupno
tre migliorare la pianificazione del- . pP
la produzione e puntare sulla colla- internazionale»

borazione con i clienti e sulla con-
divisione di dati relativi ai loro pia-
ni produttivi per organizzare al me-
glio i processi aziendali e garantire
una fornitura ottimale.

«Questo progetto — spiega M}
I presidente e am-
mmistratore delegato di Exprivia
— conferma l'eccellenza delle com-
petenze del gruppo e lefficacia del-
la strategia di espansione nel setto-
re industria nell'area del Mezzo-
glorno. Questo nuovo contratto, in-
fatti, & il risuitato di un’atiivita in-
tensa condotta in stretta collabora-
zione con il nostro partmer strategi-
co Sap, focalizzata sullo sviluppo
di competenze e soluzioni per i set-

tori verticali pili innovativi, come
quello dell’aeronautica, per affian-
care le aziende nella crescita del lo-
1o business e nello sviluppo inter-
nazionale». «Nenostante Ia delica-
ta fase economica — aggiunge Pie-
ra Pizza, responsabile information
technology del gruppo Invesco —
Salver & un’azienda in crescita sui
mercati nazionali e internazionali.
Attenta all'innovazione tecnologi-
ca ¢ ai processi di modernizzazio-
ne delle infrastutture e delle linee

produttive continua a investire e in
questa strategia di investimenti i
colloca anche 1'adozione del nuo-
vo gestionale, che successivamen-

_te punteremo a integrare con il Pro-

duct Lifecycle Management. Gra-
zie a Sap potremo beneficiare di
una struttura centralizzata per il co-
ordinamento delle diverse attivita
e armonizzare i processi, una scel-
ta in futuro replicabile ed espandi-
bile a tutte le societd del gruppo In-
vesco in una logica di crescita a
360" sul mercato globale». «Siamo
entusiasti di essere stati scelti insie-
me ad Exprivia quali partner strate-
gici di una realta italiana leader
nel mondo e intendiamo accompa-
gnare Salver nel suo percorso di
sviluppo e di crescita — aggiunge
Clara Covini, direttore Pmi di Sap
Italia — il sistema Sap offre valore
aggiunto all’azienda, consentendo
un presidio completo di tutti i pro-
cessi aziendali e unadeguata con-
divisione di dati con i produttori di
velivoli, in modo da soddisfare al
meglio Ie esigenze di ciascun clien-
te e assicurare la competitivita su
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