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STORIE D IMPRESA

Exprivia | AcquusuzlonenellIctsamtano

A Molfetta un ramo Siemens

La quotata pugliese rileva un sistema di gestloneﬂspedah

MOLFETTA (BA)
Vincenzo Rutigliano
w Dovrebbe concludersi
primadel previsto, gidamag-
gio, laduediligence contabile
elegale perP'acquisizione de-
finitiva in Exprivia del ramo
aziendale Aurora di Sie-
mens. «Tutto procede nella
direzioneauspicatael'acqui-
sizione sard formalizzata in
anticipo - spiega (SIITIREY
YIRS, presidente e ad di
Exprivia, la spa (quotata al
segmento Stardi Borsaitalia-
na) cheinvestiranella nuova
operazione 21 milionidi mez-
7i propri -. La nostra offerta
per Aurora, vincolata all'esi-
to pusitivo della due difigen-
ce ¢ al via libera del pool di
banche che hanno finanziato
le nostrcprecedenti opera-
zioni, si concluderd un mese
prima rispetto all'originaria
previsione di giugno 2009».
Cosi si allargherd da subi-
to Voperativita di Exprivia
che, specializzataintecnolo-
gie software innovative e in
servizi It per banche, indu-
strie, sanitd e Pa, ha circa
1.200 fra dipendenti e colla-
boratori con sedinon soloin
Italia (Molfetta, Bari, Mila-
no, Roma, Piacenza, Trento,

¢ Vicenza e Bologna), ma an- |
che aMadrid.
Lanuova acquisizione - 21 ;
dipendenti e ricavi 2008 per !
3,6 milioni - amplierd e com-
pletera l'offerta di Exprivi
nel settore sanitario, in parti
colare, sul prodotto Auro-
raWeb, un Hospital informa-
tion system (His) integrato
per la gestione elettronica
completa dei principali pro-
cessisanitari inambito ospe-
daliero (emergenza, gestio-
ne ambulatoriale ¢ degen
za). Col prodotto passerd ad :
¢ Expriviaancheil parcoclicn- |
 ti, circa 30 primarie aziende :
i sanitaric ed ospedalicre di :
tutta Ttalia. i
L'acquisizione & stata fatt.
tenendo conto chenelllct sa
nitarioc’@ un crescente ricor-
soal full-outsourcing disiste- :
mi informativi, trattamento
delrischioclinicoattraverso
soluzioni It ¢ problematiche
dicontrotlodellaspesa.
Peril futuro, Expriviacon- :
tinua a guardarsi in giro. ;
«Noi facciamo un passo alla :
volta-diceFavuzzi-.Ovvia-
mente abbianoun nostro pia- ;
no strategico di crescita nel i
[
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settore sanitario che stiamo |
perseguendo e, anche se per |
ora non abbiamo nuovi dos- |

sier su cui lavorare, siamo
sempre pronti a cogliere le
opportunitd che dovessero
prescntarsi». L'ultima, su
cui Exprivia sta lavorando, e
chc potrebbe costituire
un'ulteriore grossa occasio-
ne, € la gara per aggiudicarsi
la parte relativa a servizi per
enti non regionali che la In-
siel Mercato - nataagennaio
dalnsicl, azienda It della Re-
gione Friuli-Venezia Giulia
-hadecisodicedere. «Laga-
ra ¢ solo agli inizi - dice Fa-
vuzzi - e noi ci siamo. E do-
vremo vedercela con otto
concorrentix.

I.’uiemh. Expﬂvia éuna
delletreaziende pugtiesiin
Borsa, Laquotazione @
avvenuta incorpomndo una
quotata. La cresclta”
successivadi Exprivia ha
portatoad acqulsim la
Svimsefviee .

l.'lnvuthutn. Per
acquishedaSSemmsﬂmmo

d'azienda Aurord, Exprivia
ha investita 2,y milionidi
euro, inmezzi| pmprl Aurora
ha21 dipendeénti

Quartier generale. La sede Exprivia di Molfetta (Bari)
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